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,Sldeuropa

iIst nun lukrativ® FTD: Herr Voigt, nachdem die Einspeisevergiitung fir Solaranlagen in
Deutschland gekurzt wurde, wird immer wieder Sudeuropa als
Ausweichmdglichkeit genannt. Ist das eine Alternative?

Markus W. Voigt: Stideuropa ist ein Markt, der sich immer weiter entwickelt, aber
aufgrund der bisherigen hohen Einspeisevergiitung in Deutschland nicht
bertcksichtigt wurde. Auf3erdem war es dort zun&chst nicht so einfach Solarparks
zu errichten. Das hat sich nun entscheidend geéndert. Die hohere
Sonneneinstrahlung kombiniert mit einer htheren Einspeisevergiutung machen
Siideuropa zu einem lukrativen Markt fir Solaranlagen.

FTD: In Spanien erscheint die Situation derzeit nicht einfach. Woran liegt das?/

Markus W. Voigt: Dort gibt es eine Obergrenze fiir die Anzahl der zu férdernden
Solarprojekte. Die wurde bereits im September 2007 erreicht. Deshalb werden nur
noch Projekte in den Genuss der nach wie vor hohen Einspeisevergutung kommen,
die bis zum 28. September 2008 realisiert und endgultig in das entsprechende
spanische Register eingetragen sind. Das wird fur viele laufende Projekte sehr
knapp. Wie hoch die Einspeisevergutung fur diese Projekte sein wird, weil3 noch
niemand. Es besteht lediglich ein Gesetzentwurf des Generalsekretars fir Energie,
der auf jeden Fall niedrigere Einspeisetarife vorsieht.

FTD: Was sollten Solarfondsanbieter in dieser Situation tun?

Markus W. Voigt: Wichtig ist es, eine Preisgleitklausel in die Vertradge mit den
Lieferanten der Solaranlagen einzubauen. Der Preis sollte sich den
Einspeiseverglitungen anpassen. Fir Fonds ist es zudem ratsam, nur Projekte

auszuwahlen, die bis zum 28. September eingetragen sind.

FTD: Wie kdnnen deutsche Anbieter von Solarfonds gewahrleisten, dass die
Anlagen kontinuierlich hohe Leistung liefern?

Markus W. Voigt: Das ist eine Frage der Qualitats- und Projektkontrolle. Gute
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L ; und schlechtes Management der Anlagen bis zu 60% Ertragseinbuf3en entstehen.
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